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Skol ry:n palaute 10.3.2015

1. Referenssien kaytto tarjoajien valinnassa
= Miten mahdollistaa uusien toimijoiden mukaan paasy
= Henkil6referenssien kaytto

2. Suunnittelijoiden tarjouskustannusten pienentaminen
=  Tyomaaran suuruus — ei saa menna kirjoituskilpailuksi

3. Kaupallisen mallin avaaminen periaatteet
=  Palkkion laskemisen yhdenmukaistaminen (suunnittelijoiden vs. urakoitsijoiden palkkio)
=  Sanktio kirpaisee enemman suunnittelijoita
=  Palkkion tarjoaminen yll&pitoon
=  Palkkojen kasittely
= Vakuutukset?

=  Korvattavien kustannusten maaritelméa

4. Muuta
= Tarjouspyyntoihin yhtenaisyytta
=  Big Room —toiminta, jos ei ole konsultin paatyd?
= KSE:std poikkeaminen ja pidennetty takuuaika — riskit ja vastuut
=  Kasitteet ja termit tutuksi
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Talonrakennusteollisuus ry:n palaute 27.3.2015

1. Referenssien kaytto tarjoajien valinnassa ’;] S moa
Al 9nrakennaesteo \sios r\c1

= Miten mahdollistaa uusien toimijoiden mukaan paasy

—)Ousi0¥ anlonsaln $)">7“E

= Henkiloreferenssien kaytto ja henkildomuutosten hallinta W7 sn setten varioics
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2. Hankintaprosessin lapivienti O rekenbon yhboske |y
Jaotrame kson leseddn ) \é'_\;La'.\k,_
=  Sitoo resursseja = TilaeSiorn ravnedudul ol st
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= Kyvykkyyden ja osaamisen arviointi vs. tarjousten arviointi R

rodli v Adbrurt ?

\u\ vennen

= Malli ei saa korruptoitua
= Soptmesmald 5o Seimadanlio

3. Kaupallisen mallin avaaminen periaatteet e

= Vakuuksien ja vakuutusten hallinta seka projektin rahoittaminen? | = Jetkefia Ll
siszlts An "'ﬂl\“f\/f" vs. \mH—o

4. Muuta —
=  Allianssitoiminnan periaatteiden kuvaaminen etukateen

=  Avaintulosalueiden avaaminen jo tarjousvaiheessa
=  Sopimusmuutosten hallinta — sopimuksen vakiointi
= Rakennuttajakonsultin rooli jatkossa?

= Tarvitaan ohjeita ja malleja

= Hypetys uhkana — ei saa poimia rusinoita pullasta
= Missa Alto ja Senaatti?
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Infra ry:n palaute 13.4.2015

1. Referenssien kaytto tarjoajien valinnassa
= Miten mahdollistaa uusien toimijoiden mukaan paasy
= Henkiloreferenssien kaytto ja henkildiden pitk& sitoutuminen prosessiin
2. Hankintaprosessin lapivienti
= Muiden tekijoiden kuin hinnan kaytt6 vertailuperusteena
= Vertailuperusteisiin selkeytta ja lapinakyvyytta
3. Kaupallisen mallin avaaminen periaatteet
= Vakuuksien ja vakuutusten hallinta seka projektin rahoittaminen?
4. Muuta
= Mallin kehittymisen johdettava alan ja organisaatioiden kehittymiseen
= Kasitteet? Yksi malli, monta variaatiota.
=  Malli vaikeuttaa pienten osallistumista
=  Tavoitekustannuksen tiukkuuden maarittely?
= Vakuutukset mietittdva kokonaan uudestaan

= Yhteistoimintaa ja vuorovaikutusta ja innovaatioiden salliminen myds perinteisiin
toteutusmuotoihin
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ATL:n palaute 14.4.2015

1. Referenssien kaytto tarjoajien valinnassa
=  pienten toimijoiden osallistuminen?
= referenssien kaytto?
2. Hankintaprosessin lapivienti
=  Aitoa neuvottelua ja yhteistoimintaa
= Hankintaprosessin ja tarjoamisen raskaus
3. Muuta
= Malli tarjoaa p&aasuunnittelijalle aidon mahdollisuuden vuorovaikutukseen
= Yhteistoiminta ja vuorovaikutus pelkastaan hyvasta
= Vakuutukset ja pidennetyn takuun kasittely
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IPT-hanke; kehitysvaihe-ty6paja 26-27.5.2015

PILOTTIHANKKEIDEN TILAAIJIEN JA
TARJOAJIEN NETTIKYSELYN YHTEENVETO
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Pilottihankkeiden hankintojen lapivienti

Pilotti

Helsingin yliopisto
Yliopistonkatu 4
peruskorjaus

Kainuun sote
Kainuun Uusi Sairaala
Korjaus- ja
uudisrakennus-
hanke

Liikennevirasto
vt6 Taavetti-
Lappeenranta
parannushanke

Turun
Kiinteistoliikelaitos
Syvalahden koulun
allianssi-

urakka

PPSHP
LaNa (Lasten ja
naisten sairaala)

Hankkeen
sopimusosapuolet

Tilaaja, Suunnittelijat,
Rakentajat

Tilaaja, Kayttaja,
Suunnittelijat, Rakentajat

Tilaaja, Suunnittelijat,
Rakentajat

Tilaaja, Kayttaja,
Suunnittelijat, Rakentajat

Tilaaja, "Kayttaja”,
Suunnittelijat

(Tilaaja ja kdyttdjdt ovat meiddn

"maailmassa" samoja)

IPT- ryhméahanke

Hankintamenettely

Kilpailullinen
neuvottelumenettely

Neuvottelumenettely

Kilpailullinen
neuvottelumenettely

Kilpailullinen
neuvottelumenettely

Neuvottelumenettely

Miten hankittiin

Suunnittelijat ja
rakennusurakoitsija
(Arkkitehti ja
paaurakoitsija) erikseen
yhta aikaa

Konsortiona /
ryhmittymana

Suunnittelijat ja
rakennusurakoitsija
erikseen vaiheittain

Suunnittelijat ja
rakennusurakoitsija

erikseen vaiheittain
(Suurin osa suunnittelijoista oli
jo valittu ja he jatkavat
allianssimallissa)

Konsortiona /
ryhmittymana

Neuvotteluprosessin
kulku

1-vaiheinen
neuvottelumenettely

1-vaiheinen
neuvottelumenettely

2- tai useampivaiheinen
vaiheinen
neuvottelumenettely

1-vaiheinen
neuvottelumenettely

1-vaiheinen
neuvottelumenettely

Kesto
(kk)




Pilottihankkeiden hankintojen lapivienti 2

Pilotti Osallistumisilmoituksen Tarjousneuvotteluihin
jattaneiden maara (kpl) valittujen maara (kpl)

Helsingin yliopisto
Yliopistonkatu 4 5 5
peruskorjaus

Kainuun sote

Kainuun Uusi Sairaala Osallistumisilmoituksen jattaneiden maara
Korjaus- ja 4 4 oli riittava

uudisrakennus-

hanke !

Liikennevirasto 2

vt6 Taavetti- 3
Lappeenranta

4
parannushanke

I

Turun Kiinteistoliikelaitos Eiosaa sanoa

Syvéalahden koulun 0,0 0,5 1,0 15
allianssi-
urakka

PPSHP
LaNa (Lasten ja naisten
sairaala)
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Tilaajat; keskeiset parannuskohteet

1. Hankinatavaiheen suunnitteluun ja markkinavuoropuheluun oltiin padaosin melko tyytyvaisia.
Osallistumisilmoitusvaiheen soveltuvuusvaatimukset ja valintaperusteet jattivat viela

parantamisen varaa:
=  Kokonaisuuden hallinnan , innovaatiohakuisen suunnittelun ja substanssin painoarvoa tulisi lisata
vertailussa
=  Tarjouspyynnot tulisi valmistella huolellisemmin ennen prosessin alkua, jotta tarjous- ja
neuvotteluvaiheissa ei tarvitse enaa tehda muutoksia
=  Uusi malli tulisi kuvata ja avata tarjoajille niin hyvin, etta siita ei jaa kenellekaan epaselvyytta
tarjousprosessiin

2. Tarjouspyyntoon, sopimusmalliin ja kaupalliseen malliin toivottiin tiiviimpaa ja selkeampaa
rakennetta

=  Tiiviytta tarjouspyyntoihin
= Selkeytta sopimukseen ja/tai kaupalliseen malliin

=  Yksiselitteisyytta vertailuperusteisiin

3. Neuvottelumenettelyyn oltiin paaosin tyytyvaisia, joskin neuvottelun epailtiin suosivan siina
aikaisemmin olleita ?

4. Hankintapaatokset nahtiin paaosin onnistuneina
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Sopimusosapuolet; keskeiset parannuskohteet

1. Markkinavuoropuheluun ja hankintavaiheen suunnitteluun oltiin tyytyvaisia, joskin
hankintavaiheen raskaus ja loma-aikojen huomiotta jattaminen aiheuttivat
tyytymattomyytta

2. Osallistumisilmoitusvaiheen soveltuvuusvaatimukset koettiin padaosin onnistuneiksi, tosin
niita ei pidetty taysin yksiselitteisina. Lisaksi kriteerien muuttuminen osallistumis-
hakemuksen ja tarjouspyynnon valissa aiheutti tyytymattomyytta.

3. Tarjousten vertailuperusteissa, sopimusmallissa ja kaupallisessa mallissa oli jonkin verran
parannettavaa, silla niihin toivottiin lisaa yksiselitteisyytta ja vihemman muutoksia
asiakirjoihin prosessin aikana.

4. Hinnan painoarvo nahtiin joissain hankkeissa lilan suurena

Suurin osa sopimusosapuolista oli tyytyvadisia neuvotteluiden lapivientiin. Osa olisi toivonut
lisda tehokkuutta tyopajatyoskentelyyn ja kevyempda neuvotteluprosessia

6. Hankintapaatoksiin oltiin paaosin tyytyvaisid, mutta siita tiedottamisessa olisi ollut
parannettavaa

7. Tilaajan toimintaan oltiin melko tyytyvaisia ja ulkopuolisen konsultin roolia pidettiin
tarkeana
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Tarjonneet; keskeiset parannuskohteet

1.

Markkinavuoropuheluun ja hankintavaiheen suunnitteluun oltiin hieman tyytymattéomia.
Osan mielesta urakkamuoto olisi pitanyt olla paremmin selvilla jo tarjotessa ja
markkinainfolla voitaisiin vaikuttaa enemman itse hankintaan.

Osallistumisilmoitusvaiheen soveltuvuusvaatimukset toimivat kohtuullisesti. Vaatimusten
epaselvyys ja kriteerien tarkentaminen hankintailmoituksesta tarjouspyyntdo6n aiheuttivat
tyytymattomyytta.

Tarjoajien vertailuperusteisiin, sopimusmalliin ja kaupalliseen malliin toivottiin lisaa
vksiselitteisyytta ja vihemman muutoksia prosessin aikana.

Hinnan painoarvo nahtiin joissain hankkeissa lilan suurena
Tarjousprosessia pidettiin osin raskaana ja kalliina.

Neuvotteluihin oltiin hieman tyytymattomia niiden tuottaman lisaarvon kannalta ja niihin
valmistautumiseksi olisi tarvittu tietoa aiemmin

Osa tarjonneista oli tyytymattomia hankintapaatokseen. Paatoksentekoon haluttiin
enemman avoimuutta ja parempia perusteluja.

Tilaajien resursointiin oltiin hieman tyytymattomia ja osa vastaajista epaili ulkopuolisen
konsultin tuottamaa lisdarvoa.
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